Die deutsche Frage nach 1945 – Verhandlungspositionen in der Anti-Hitler-Koalition
· Tragen Sie in die eigenen Kästchen mit 2 verschiedenen Farben einerseits Ihre Essentials, andererseits mögliche Konzessionen ein.

· Tragen Sie in die fremden Kästchen mit 2 verschiedenen Farben Punkte ein, die Sie bei der Gegenseite für deren Essentials halten bzw. bei denen Sie Kompromissbereitschaft vermuten.

· Einigen Sie sich dann in Ihrer Gruppe auf eine interne Verhandlungsstrategie, die Sie Ihren 3 Partner nicht verraten.

· Entscheiden Sie sich dann für einen oder mehrere Bündnispartner in der Anti-Hitler-Koalition, dem/denen Sie Angebote zu den 5 Politikfeldern machen.

· Ihre Verhandlungsziele sollen sein: Möglichst viele der eigenen Essentials durchzusetzen, ohne am Ende der Verhandlungen isoliert zu sein.
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