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Produktiver Schreibauftrag

„Als sie ihn nach dem Essen fragte, was er heute gemacht habe, antwortete er: `Einen alten Mann ruiniert.´
Sie schien nicht schockiert. `Und jetzt tut es dir leid?´

Urs überlegte. `Irgendwie schon.´

`Dann mach es wieder gut.´ Damit war für Lucille das Thema erledigt.“ (S.45f)

Stellen Sie sich vor, das Thema wäre für Urs Blank nicht erledigt und er hätte rückgefragt: `Weshalb?´ Dies hätte Lucille gereizt und sie würde Angriffe auf die Käufe, Verkäufe, Fusionen und Abwicklungen in der Unternehmenswelt führen, gegen die sich Blank dann verteidigen würde.
Verfassen Sie einen solchen Dialog. 

Argumente für Blank finden Sie in der Fusionsgeschichte ELEGANTSA und CHARADE und unter folgenden Links:
http://de.wikipedia.org/wiki/Fusion_(Wirtschaft)
http://de.wikipedia.org/wiki/Unternehmensverbindung
http://de.wikipedia.org/wiki/Unternehmensübernahme
Argumente für Lucille finden Sie unter folgenden Links:

http://de.wikipedia.org/wiki/Mikrokredit
http://www.verdi.de/wipo/broschueren/finanzkapitalismus
(hier das PDF-Dokument „Finanzkapitalismus“ öffnen ( Artikel Private-Equity-Fonds, S. 8 – 11)

Ein Unternehmer, der nicht wachsen will

http://die-korrespondenten.de/uploads/media/taz-wachstum-17.1.2011.pdf
Ruinieren Sie Ihren Nächsten:

http://www.taz.de/1/zukunft/wirtschaft/artikel/1/ruinieren-sie-ihren-naechsten/
Managerschelte:

http://www.heute.de/ZDFheute/inhalt/24/0,3672,8146296,00.html









