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Lezione	4	‐	T3	‐	Gioco	di	ruolo	  
 

Fare spese (dialogo 1) 
ruolo: cliente 

Entri in un negozio e saluti la 
commessa. Vuoi comprare una giacca. 
Cerchi una giacca a quadretti (Karos). 
La giacca che ti dà la commessa non ti 
piace. Chiedi se ne ha un’altra, ma è 
troppo cara. Esci senza comprare 
niente. Saluti la commessa. 
 
Espressioni utili: 
“Cerco … . Avete …?” 
“Porto la …” 
“Posso provare?” “Dove sono le cabine?” 
“Quanto costa?” 
 

 
Fare spese (dialogo 1) 

ruolo: commessa 

Saluti la nuova cliente e chiedi che cosa 
desidera. Chiedi che taglia porta e le 
cerchi prima una giacca a quadretti 
(Karos), poi un’altra giacca. Fai dei 
complimenti alla cliente, ma lei non la 
compra quando sente il prezzo. Saluti la 
cliente. 
 
Espressioni utili: 
“Ti posso aiutare?” “Che cosa cerchi?” 
“Che taglia porti?” 
“La cabina è là dietro.” 
“La taglia va bene.” 
“Ti sta molto bene.” 
“Costa …” 

 
Fare spese (dialogo 2) 

ruolo: cliente 

Entri in un negozio e saluti la 
commessa. Vuoi comprare un vestito. 
Cerchi un vestito con i fiori. Il vestito che 
ti dà la commessa non ti piace. Chiedi 
se ne ha un’altro, ma è troppo caro. 
Esci senza comprare niente. Saluti la 
commessa. 
 
Espressioni utili: 
“Cerco … . Avete …?” 
“Porto la …” 
“Posso provare?” “Dove sono le cabine?” 
“Quanto costa? 

 
Fare spese (dialogo 2) 

ruolo: commessa 

Saluti la nuova cliente e chiedi che cosa 
desidera. Chiedi che taglia porta e le 
cerchi prima un vestito a fiori, poi un 
altro vestito. Fai dei complimenti alla 
cliente, ma lei non lo compra quando 
sente il prezzo. Saluti la cliente 
 
Espressioni utili: 
“Ti posso aiutare?” “Che cosa cerchi?” 
“Che taglia porti?” 
“La cabina è là dietro.” 
“La taglia va bene.” 
“Ti sta molto bene.” 
“Costa …” 



Fare spese (dialogo 3) 
ruolo: cliente 

Entri in un negozio e saluti la 
commessa. Vuoi comprare una giacca. 
Cerchi una giacca a strisce (Streifen). 
La giacca che ti dà la commessa non ti 
piace. Chiedi se ne ha un’altra. La 
giacca ti piace e anche il prezzo va 
bene. Compri la camicia e lasci il 
negozio. Saluti la commessa. 
 
Espressioni utili: 
“Cerco … . Avete …?” 
“Porto la …” 
“Posso provare?” “Dove sono le cabine?” 
“Quanto costa? 

 
Fare spese (dialogo 3) 

ruolo: commessa 

Saluti la nuova cliente e chiedi che cosa 
desidera. Chiedi che taglia porta e le 
cerchi prima una giacca a strisce 
(Streifen), poi un’altra giacca. Fai dei 
complimenti alla cliente e lei è contenta, 
anche quando le dici il prezzo. Saluti la 
cliente 
 
Espressioni utili: 
“Ti posso aiutare?” “Che cosa cerchi?” 
“Che taglia porti?” 
“La cabina è là dietro.” 
“La taglia va bene.” 
“Ti sta molto bene.” 
“Costa …” 

 
Fare spese (dialogo 4) 

ruolo: cliente 

Entri in un negozio e saluti la 
commessa. Vuoi comprare una camicia. 
Ma il colore della camicia che ti dà la 
commessa non ti piace. Chiedi se ne ha 
un’altra, ma è troppo stretta. Esci senza 
comprare niente. Saluti la commessa. 
 
Espressioni utili: 
“Cerco … . Avete …?” 
“Porto la …” 
“Posso provare?”  
“Dove sono le cabine?” 
“Non mi va.” “È troppo stretta.” 

 
Fare spese (dialogo 4) 

ruolo: commessa 

Saluti la nuova cliente e chiedi che cosa 
desidera. Chiedi che taglia porta e le 
cerchi una bella camicia, poi un’altra. 
Fai dei complimenti alla cliente, ma 
secondo lei è troppo stretta. Non puoi 
convincerla. Saluti la cliente 
 
Espressioni utili: 
“Ti posso aiutare?” “Che cosa cerchi?” 
“Che taglia porti?” 
“La cabina è là dietro.” 
“La taglia va bene.” 
“Ti sta molto bene.” 
“È la moda così”. 
“Costa …” 



 
 

Fare spese (dialogo 5) 
ruolo: cliente 

Entri in un negozio e saluti la 
commessa. Vuoi comprare una gonna. 
Ma la gonna che ti dà la commessa è 
troppo larga. Chiedi se ne ha un’altra. 
Quest’altra gonna va bene, però e 
troppo cara. Esci senza comprare 
niente. Saluti la commessa. 
 
Espressioni utili: 
“Cerco … . Avete …?” 
“Porto la …” 
“Posso provare?”  
“Dove sono le cabine?” 
“Non mi va.” “È troppo … .” 

 
Fare spese (dialogo 5) 

ruolo: commessa 

Saluti la nuova cliente e chiedi che cosa 
desidera. Chiedi che taglia porta e le 
cerchi una bella gonna, poi un’altra. Fai 
dei complimenti alla cliente, ma 
secondo lei è troppo cara. Non puoi 
convincerla. Saluti la cliente 
 
Espressioni utili: 
“Ti posso aiutare?” “Che cosa cerchi?” 
“Che taglia porti?” 
“La cabina è là dietro.” 
“La taglia va bene.” 
“Ti sta molto bene.” 
“La buona qualità costa.” 
“Costa …” 

 
Fare spese (dialogo 6) 

ruolo: cliente 

Entri in un negozio e saluti la 
commessa. Vuoi comprare una 
cravatta. Ma il disegno della cravatta 
che ti dà il commesso non ti piace. 
Chiedi se ne ha un’altra. La seconda 
cravatta ti piace. Ti sembra cara, ma ti 
piace così tanto che la prendi. Poi esci 
e saluti il commesso. 
 
Espressioni utili: 
“Cerco … . Avete …?” 
“Porto la …” 
“Posso provare?”  
“Dove sono le cabine?” 
“… non mi piace.” “È troppo …” 

 
Fare spese (dialogo 6) 

ruolo: commesso 

Saluti il nuovo cliente e chiedi che cosa 
desidera. Poi gli cerchi una bella 
cravatta, poi un’altra. Fai dei 
complimenti al cliente. Puoi convincerlo, 
anche se è molto cara. Saluti il cliente 
 
Espressioni utili: 
“Ti posso aiutare?” “Che cosa cerchi?” 
“Che taglia porti?” 
“La cabina è là dietro.” 
“La taglia va bene.” 
“Ti sta molto bene.” 
“È la moda così”. “La buona qualità costa.” 
“Costa …” 



 
 

Fare spese (dialogo 7) 
ruolo: cliente 

Entri in un negozio e saluti la 
commessa. Vuoi comprare un paio di 
pantaloni. Ma i pantaloni che ti dà il 
commesso non ti piacciono. Chiedi se 
ne ha un altro paio. Il secondo paio di 
pantaloni ti piace, ma sono troppo 
lunghi. Esci senza comprare niente e 
saluti il commesso. 
 
Espressioni utili: 
“Cerco … . Avete …?” 
“Porto la …” 
“Posso provare?”  
“Dove sono le cabine?” 
“Non mi vanno.” “Sono troppo lunghi.” 

 
Fare spese (dialogo 7) 

ruolo: commessa 

Saluti la nuova cliente e chiedi che cosa 
desidera. Chiedi che taglia porta e le 
cerchi un bel paio di pantaloni, poi un 
altro. Fai dei complimenti al cliente, ma 
secondo lui sono troppo lunghi. Non 
puoi convincerlo. Saluti il cliente 
 
Espressioni utili: 
“Ti posso aiutare?” “Che cosa cerchi?” 
“Che taglia porti?” 
“La cabina è là dietro.” 
“La taglia va bene.” 
“Ti stanno molto bene.” 
“È la moda così”. 
“Costano …” 

 
Fare spese  (dialogo 8) 

ruolo: cliente 

Entri in un negozio e saluti la 
commessa. Vuoi comprare un vestito. Il 
vestito che ti dà la commessa ti piace. 
La commessa dice che non ti sta bene, 
ma tu lo vuoi. Le chiedi se ha anche 
una giacca. Di nuovo la commessa non 
è contenta, ma a te piace. Compri tutto, 
anche se è tutto caro e saluti la 
commessa. 
 
Espressioni utili: 
“Cerco … . Avete …?” 
“Porto la …” 
“Posso provare?” “Dove sono le cabine?” 
“Mi va bene.” “… Mi piace” 
“Quanto costa ?” 

 
Fare spese (dialogo 8) 

ruolo: commessa 

Saluti la nuova cliente e chiedi che cosa 
desidera. Chiedi che taglia porta e le 
cerchi un vestito, ma secondo te non le 
sta. Poi ti chiede una giacca, anche 
questa è una catastrofe. Cerchi di dirle 
che i vestiti non vanno bene. Non puoi 
convincerla. Compra tutto. Saluti il 
cliente 
Espressioni utili: 
“Ti posso aiutare?” “Che cosa cerchi?” 
“Che taglia porti?” 
“La cabina è là dietro.” 
“La taglia non va bene.” 
“Non ti sta molto bene.” 
“Non vuoi provare qualcos’altro?” 
“Costano …” 



 
 

Fare spese (dialogo 9) 
ruolo: cliente 

Entri in un negozio e saluti la 
commessa. Vuoi comprare un paio di 
pantaloni, un vestito, una gonna, 
insomma tutto. Ma non ti piace mai 
niente. Esci senza comprare niente e 
saluti la commessa. 
 
Espressioni utili: 
“Cerco … . Avete …?” 
“Porto la …” 
“Posso provare?” “Dove sono le cabine?” 
“Non mi vanno/va.”  “Sono/è troppo .. .” 
“Non ha qualcos’altro? 

 
Fare spese (dialogo 9) 

ruolo: commessa 

Saluti la nuova cliente e chiedi che cosa 
desidera. Chiedi che taglia porta e porti 
tutto quello che vuole la cliente. Fai dei 
complimenti alla cliente, ma lei non è 
mai contenta. Non puoi convincerla a 
comprare. Saluti la cliente 
 
Espressioni utili: 
“Ti posso aiutare?” “Che cosa cerchi?” 
“Che taglia porti?” 
“La cabina è là dietro.” 
“La taglia va bene.” 
“Ti stanno/sta molto bene.” 
“È la moda così”.“Costano …” 



 
 

Fare spese (dialogo 10) 
ruolo: commessa/-o 

Saluti Il/la nuovo/-a cliente e chiedi che 
cosa desidera. Chiedi che taglia porta e 
le cerchi una bella gonna, poi un’altra. Fai 
dei complimenti al/alla cliente, ma c’è 
l’amica/-o che disturba. Non puoi 
convincerlo/-a. Saluti la cliente 
 
Espressioni utili: 
“Ti posso aiutare?” “Che cosa cerchi?” 
“Che taglia porti?” 
“La cabina è là dietro.” 
“La taglia va bene.” 
“Ti sta molto bene.”  
“È la moda così”. 
“Costa soltanto …” 
“Purtroppo ne abbiamo solo uno/-a.” 

 
Fare spese (dialogo 10) 

ruolo: cliente 

Entri in un negozio e saluti la commessa. 
Vuoi comprare alcuni vestiti. Ma quando 
qualcosa ti piace, il tuo amico/la tua 
amica vuole lo stesso. Se tu vuoi una 
giacca, la vuole anche lui/lei ecc. alla fine 
le/gli dai tutto. Esci senza comprare 
niente e saluti il commesso/la commessa. 
Sei arrabbiato/-a con l’amico/-a. 
 
Espressioni utili: 
“Cerco … . Avete …?” 
“Porto la …” 
“Posso provare?”  
“Dove sono le cabine?” 
“Come mi sta?”  
“Quanto costa …?” 
 

  
Fare spese (dialogo 10) 

ruolo: amico/-a 

Accompagni la tua amica/il tuo amico al 
negozio. Tutti i vestiti che vuole piacciono 
anche a te. Chiedi se ne hanno due. 
Purtroppo non è così, ma tu continui a 
volere tutto. Compri tutto, anche se il tuo 
amico/la tua amica non è contento/-a. 
Lasci il negozio tutto/-a contento/-a. 
 
Espressioni utili: 
“Che bello!” 
“Lo/la voglio anch’io.” 
“Ne ha un altro/un’altra così?”  
“Sta bene anche a me!”” 
“Non costa tanto.” 

 

 



 
 

Fare spese (dialogo 11) 
ruolo: cliente 

Entri in un negozio e saluti la commessa. 
Vuoi comprare una gonna. Ma la gonna 
che ti dà la commessa non ti piace. 
Chiedi se ne ha un’altra. La seconda 
gonna ti piace, ma la tua amica dice che 
non va bene. Esci senza comprare niente 
e saluti il commesso. 
 
Espressioni utili: 
“Cerco … . Avete …?” 
“Porto la …” 
“Posso provare?”  
“Dove sono le cabine?” 
“Come mi sta?”  
“Quanto costa …?” 
 

 
Fare spese (dialogo 11) 

ruolo: commessa 

Saluti la nuova cliente e chiedi che cosa 
desidera. Chiedi che taglia porta e le 
cerchi una bella gonna, poi un’altra. Fai 
dei complimenti al cliente, ma c’è 
l’amica/-o che disturba. Non puoi 
convincerla. Saluti la cliente 
 
Espressioni utili: 
“Ti posso aiutare?” “Che cosa cerchi?” 
“Che taglia porti?” 
“La cabina è là dietro.” 
“La taglia va bene.” 
“Ti sta molto bene.”  
“È la moda così”. 
“Costa soltanto …” 

  
Fare spese (dialogo 11) 

ruolo: amico/-a 

Accompagni la tua amica al negozio. Ma i 
vestiti che le porta la commessa non ti 
piacciono. Poi sei anche gelosa/-o, 
perché tu non hai abbastanza soldi e non 
puoi comprarti niente. 
 
Espressioni utili: 
“Non la/lo trovi un po’ …?” 
“Non ti va tanto” 
“È un po’ …”  
“Guarda il prezzo!” 
“Non ti sembra un po’ caro?” 

 
Fare spese (dialogo 12) 

ruolo: cliente 

Vai a fare spese con un amico/un’amica. 
Non sai cosa vuoi. L’amico/l’amica ti 
porta un sacco di cose, ma tu non sei mai 
contento/-a. Esci senza comprare niente 
e saluti il commesso/la commessa. 
 
Espressioni utili: 
“Cerco … . Avete …?” 
“Porto la …” 
“Posso provare?”  
“Dove sono le cabine?” 
“Come mi sta?” “Non mi sta bene.” 
“La taglia non va. È troppo …” 
“Quanto costa …?” 
 



 
  

Fare spese (dialogo 12) 
ruolo: amico/-a 

Accompagni la tua amica/il tuo amico al 
negozio. Trovi tanti bei vestiti e vuoi farli 
provare alla tua amica/il tuo amico. Ma 
lei/lui non è mai contenta/-o. Alla fine 
andate senza comprare niente. 
 
Espressioni utili: 
“Perché non provi  …?” 
“Ti sta/stanno bene.” 
“La taglia va benissimo.”  
“Non è troppo caro.” 
 

 
Fare spese (dialogo 12) 

ruolo: commesso/-a 

Saluti il/la cliente e chiedi che cosa 
desidera. Chiedi che taglia porta e le 
cerchi tutto quello che vuole. Insieme 
all’amico/l’amica fate dei complimenti 
al/alla cliente, ma non puoi convincerlo/-
a. Saluti il/la cliente 
 
Espressioni utili: 
“Ti posso aiutare?” “Che cosa cerchi?” 
“Che taglia porti?” 
“La cabina è là dietro.” 
“La taglia va bene.” 
“Ti sta molto bene.”  
“È la moda così”. 
“Costa soltanto …” 

 


